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Bir ev satmak karmasik olabilir.
Fotograflar icin evin hazirlanmasiyla baslayan ve anahtarin teslim
edilmesiyle sonlanan surec icerisinde yapilacak ¢ok sey var.

Evinizi satarak yeni bir baslangi¢c yapmayi planliyorsaniz “Erdem Kili¢ ile
Evinizi GUvenle Satma Rehberi” ile ilk adiminizi atabilirsiniz.

Bu rehber; ev satis deneyiminizde "satilik" ile "satildi" arasindaki tum
yolculugunuzda yardimci olacak bir kaynaktir.
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IHTIYAC ANALIZI

Satig surecinde beklentilerinizi anlamak isin en 6nemli bolumuadar.

ihtiyag analizi; satis planlamasinin, hedeflerinize ve tercihlerinize gore
kurgulanmasina yardimci olur.

Daha az stresli bir satig surecine sahip olmanin anahtari; satici ile
danigman arasinda verimli bir dialog olusturmaktir.

* Neden satiyorsunuz?

* Ne zamandir satmayi disunuyorsunuz?

 Evinizi ne kadar strede satmaniz gerekiyor?

* B planiniz var mi?

* Hangi bolgelere ve mahallelere taginmayi dugtinuyorsunuz?
* Fiyat konusunda ne dusunuyorsunuz?

Bu bilgiler, programimizi ihtiyacglariniza gore uyarlamamiza, mulkanizu
hizli ve verimli bir sekilde satma sansinizi artirmamiza yardimci olabilir.
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DEGERLEME VE PAZAR ANALIZI

Fiyat belirlemek, satis surecinde kritik bir adimdir

Istenen fiyat miilkiin gercek degerini yansitmali ve bélgedeki benzer
mulklerle rekabet edebilir nitelikte olmahdir.

Adil ve gercekgi bir fiyat, daha fazla potansiyel alici cekmemize ve
mulkdnaza hizli ve verimli bir sekilde satma sansini artirmamiza
yardimci olur.

— Eger Belirlenen Fiyat ;

° Piyasa degerinin altindaysa

+ Eviniz yuksek ilgi gérecek ve hizli satilacak.
- Daha ylksek bir satis fiyati icin potansiyel firsatlar kagirilacak.

e Piyasa degerindeyse

+ Milkinidz icin mumkun olan en ylksek satis fiyatini almanizi saglamaya yardimci olacak.
+ Adil ve gercekgi fiyatlama potansiyel alicilara da guven asilayacak.

Q Piyasa degerinin Ustindeyse

+ Sadece satis icin belli bir sire beklemek zorunluluksa uygulanabilir.

- Satmak ¢ok daha uzun surecek.

- Piyasada ne kadar ¢ok gun kalirsa, potansiyel musterilere o kadar kétu gérinecek.
- Hem satici hem de emlak danigmani icin zaman ve para kaybina neden olacak.

Ucretsiz gayrimenkul deerlemesi ve Pazar Analizi icin;

https.//www.erdemkilic.com/evinizin-degerini-ogrenin/#form
adresini kullanarak veya yandaki kare barkodu okutarak
forma ulagabilirsiniz.

SCAN ME
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PAZARLAMA

Milkinuze 6zel kurguladigimiz

Pazarlama Stratejileri

*Profesyonel Fotograf Cekimi

*Remax.com ilan Paylasimi

erdemkilic.com ilan Paylasimi

*Sahibinden.com ilan Paylasimi Basarili bir gayrimenkul pazarlamasi basit bir
Hepsiemlak ilan Paylasimi satilik yazisindan ¢ok daha fazlasiniigerir.

*Emlakjet ilan Paylasimi o o
Gunumuzde ev satin alanlarin buyuk
cogunlugu aramalarini cevrimigi yapmaya
*Branda/Afig/Giydirme Uygulamasi basladigindan, emlak pazarlamasi her
*Komsulara Ozel Tanitim Mektubu zamankinden daha énemli hale geldi.

*Sosyal Medya Reklamlari

«Zingat ilan Paylasimi

Etkili emlak pazarlamasi, bir mulkin ne
kadar hizli ve hangi fiyata satildigi konusunda
onemli bir fark yaratabilir.

*Brosur/Basili Reklamlar

*Remax City Ofis Tanitimi

*Remax City Ofis Yerinde Gdsterim
*Bb6lge Meslektaglarina Tanitim
*Mdusteri Veritabani Bilgilendirme
*Google Ads/Seo
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PAZARLIK VE SATIS KAPAMA

Satis pazarlidi, bir mulkdn alicisi ve saticisi arasinda karsilikh olarak kabul
edilebilir bir anlagmaya varma surecidir.

Bu surec; satin alma fiyati, islem tarihi ve satisin sonuglandiriimasindan
once yerine getirilmesi gereken herhangi bir kosul dahil olmak tzere
tim soru isaretleri Gzerinde anlasmaya varilmasini icerir.

Satis pazarligi yapmak karmasik bir sirec olabilir ancak dogru hazirlik,

iletisim ve uzlagma istedi ile hem alicinin hem de saticinin ihtiyaglarini
karsilayan basarili bir anlagmaya varma sansinizi artirabilirsiniz.

Satisi kapatmak, ev satig surecindeki son adimdir.
Bu, evin milkiyetinin resmi olarak saticidan aliciya gectigi zamandir.

Satisin kapatilmasi tipik olarak alici, satici ve ilgili temsilcileri arasinda
gerekli tim belgelerin imzalandigi ve Ucretin transfer edildigi son adimdir.

Kapanis tamamlandiktan sonra mulkidn anahtarlari aliciya teslim edilir
ve satici satigtan elde edilen geliri alir.

Kapanis strecinde size rehberlik edebilecek, sorunsuz ve basarili bir
kapanig saglamak icin gerekli tim adimlarin tamamlanmasini saglayacak
nitelikli bir gayrimenkul danigmant ile calismak onemlidir.

6 | %ERDEM RE/MAX

KILIC | CITY ERDEM KILIC iLE EViINiZi GUVENLE SATMA REHBERI www.erdemkilic.com



Oldugun yeri begenmiyorsan, hareket et.
Sen agac degilsin.
Jim Rohn
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RE/MAX TURKIYE HAKKINDA

1973 yilinda kurulan RE/MAX, bugiin dinyada en ¢ok gayrimenkul
satisi gerceklestiren kurumdur. 113 Ulkede, yaklasik 7000 Civar
Franchise Ofisi ve 130.000’den fazla Gayrimenkul Danigmani
bulunmaktadir.

Ulkemizde 1997 yilinda kurulan Remax Tiirkiye;

250+ ofisi ve 4000+ profesyonel gayrimenkul danigmanlari ile
yeni nesil pazarlama teknikleri kullanarak danigmanlik

hizmeti vermektedir.

Turkiye’de gayrimenkul sektérunde bircok ilke imza atan
RE/MAX Turkiye, ilk kuruldugu giinden bugtiine egitimin glicin
basarisina yansitmistir.
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HAKKIMDA

10+ yilhk satis, pazarlama ve musteri hizmetleri deneyimini takiben;
Tarkiye’nin en ¢ok gayrimenkul satisi yapan firmasi olan

Remax catisi altinda gayrimenkul sektérine adim ve koca bir yili
geride biraktim.

Guncel teknoloji ve analiz ¢ozumleri ile geleneksel yontemleri
harmanlayarak tum gayrimenkul islemleriniz icin

en dogru fiyatlandirmayi, en basarili pazarlama tekniklerini
sizlere sunuyorum.

Her bir islemi basariya ulastirmak icin daniganlarimin ihtiyaclarini
dikkatle dinliyor ve onlara 6zel cozumler sunarak en Ust dizeyde
hizmet vermeyi hedefliyorum.

Erdem KILIC
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IS ORTAKLARIM

I(Q)IET/YM AX sahibinden.com

AN emlakjet
hepsiemiak ‘ l
< ) zingat \ @ endeksa
ES3Revy \ Tapusor
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+90(532) 1541012
www.erdemkilic.com
iletisim@erdemkilic.com
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